
Ein Profitcenter des 

Wir sind Ihr verlässlicher Partner, wenn es um das Verkaufen  
auf neuen, zusätzlichen Märkten geht.

Sie produzieren mehr als Sie verkaufen können oder wollen mit jungen, 
innovativen Produkten/Leistungen den Umsatz im In- und Ausland steigern?

GEORGSBERG



Junge, innovative Produkte/Leistungen geben dem Unternehmen Zukunft, denn 
sie wirken als langfristiger Umsatzbringer positiv auf die gesamte Unternehmens- 
entwicklung. Neue Märkte damit zu erschließen bedeutet, neue Chancen zu nutzen 
um einen zusätzlichen Umsatz für das Unternehmen zu erzielen. Dies erfordert  

jedoch ein gezieltes und entschlossenes Vorgehen im Verkauf. Das TEZ Georgsberg mit  
seinem Vertriebskompetenzzentrum, kurz VKZ, steigt genau hier ein und arbeitet in Form 
einer ausgelagerten Vertriebsabteilung für seine Kunden. Durch eine aktive Verkaufspartner-
schaft verfolgt man stets das gemeinsame Ziel: mehr verkaufen. Dies passiert ohne Konkur-
renz zur angestammten Tätigkeit des Anbieters.

Neue Märkte – Neue Chancen!

Unser gemeinsames Ziel: Verkaufen
Beim Export in Länder wie Weißrußland, Ukraine, Rumänien, Bulgarien etc. zählt vor allem 
eines: Know-how. Wir unterstützen Klein- und Mittelbetriebe in folgenden Bereichen:

• Zugang zum Zielkunden 

• Kennenlernen vom Zielkunden und Abklärung des Bedarfs 

• Information des Kunden

• Erstverkäufe 

• Etablierung eines langfristigen Kunden-Lieferanten-Verhältnisses

Je größer die Kundenorientierung – desto größer der Verkaufserfolg!
• 	Der Zielkunde bestimmt den Bedarf (was, wie...)

• 	Achtung: manche Produkte/Leistungen unterliegen gesetzlichen Auflagen, 			 
	 Normen oder Zertifikatsbestimmungen

•	 Wichtig ist auch eine anschauliche und verständliche Präsentation
	 des Produktes/der Leistung

•	 Der Kundenvorteil soll klar vermittelt werden (seriöser Anbieter, Angebot  
	 zur Probe....)

•	 Der Präsentation, den Werbematerialien und der Internet-Präsenz kommt dabei 		
	 eine große Bedeutung zu

Alle Informationen werden vertraulich behandelt!
Verschwiegenheit ist unsere oberste Prämisse. Der Aufbau einer dauerhaften Präsenz auf 
neuen Märkten erfordert gegenseitiges Vertrauen und einen regen Informationsaustausch. Bei 
einer Betreuung durch uns erfolgt keinerlei Weitergabe von Informationen an Personen, für die 
diese nicht bestimmt sind.

Die Vorgehensweise 
Die Suche und der Aufbau eines geeigneten Vertriebskanals kann wesentlich für den 
nachhaltigen Erfolg sein. Neben Vertriebspartnern in den Zielmärkten wird auch die Möglichkeit 
eines Internet-Vertriebes geprüft. Generell wird zuerst das Ziel verfolgt, das Verkaufsziel zu er-
reichen (Menge, Preis), erst danach spielt die Minimierung der Vertriebskosten eine Rolle. Das 
Vertriebskompetenzzentrum Georgsberg bietet hier eine stufenweise Leistung an, ein Vertriebs-
prozess wird als Dienstleistungspaket aufgebaut. Die Evaluierung von Produkt/Leistung und 
Präsentationsqualität spielen dabei eine besondere Rolle. Die Ergebnisse sind auch für den An-
bieter von entscheidender Bedeutung, zeigen sie doch die Möglichkeiten für einen dauerhaften 
Erfolg auf den künftigen Zielmärkten auf. Das TEZ Georgsberg teilt das Ziel des anbietenden 
Unternehmens, möglichst erfolgreich auf neuen Märkten zu sein. 

C Bei der Gestaltung der Präsentations- und Angebotsvoraussetzungen sind wir Ihnen 
gerne behilflich.
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Erfolg hat einen Standort:

Vermietung von:
• Büroflächen und 

•mehreren Schulungs- und Veranstaltungsräumen mit einer Kapazität 
bis zu 160 Personen; ausgestattet mit der modernsten Tagungstechnik 

inklusive einer Videokonferenzanlage

Zerspanungslabor – AEC:
Das AEC (Application Engineering Center) ist ein anwenderorientiertes 

Forschungs- & Entwicklungszentrum im Fertigungsbereich und erarbeitet 
in Kooperation mit Universitäten & Partnerunternehmen wissensbasierte 

Lösungen für seine Kunden.
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